
ДОГОВОР О ПАРТНЕРСТВЕ № В__________/Д
г. Москва
«___» ______ 200_ г.

ООО «БиПлан ЭкоСофт», именуемое в дальнейшем «Правообладатель», в лице Генерального директора Босник Александры Александровны, действующего на основании Устава, с одной стороны, и _____________________________, именуемое в дальнейшем «Партнер», в лице Генерального директора __________________________-, действующего на основании ____________, с другой стороны, вместе именуемые «Стороны», заключили настоящий Договор о нижеследующем:

1. ПРЕАМБУЛА

1.1. Стороны договорились различать три вида партнерства:
Агент

Осуществляет поиск потенциальных покупателей системы бюджетирования BPlan (далее ПП), по своему желанию не берет на себя обязательства по продаже и логистике, не проходит обучение работе с ПП, не проводит обучение и не занимается настройкой ПП для заказчиков.
Дилер
Осуществляет поиск потенциальных покупателей ПП, осуществляет продажу и доставку ПП, проходит обучение по программе «Экспресс-курс обучения BPlan», проводит обучение и занимается настройкой ПП для заказчиков.

1.2. Система бюджетирования BPlan представляет собой программный продукт для автоматизации бюджетного управления.

2. Предмет Договора

2.1. В рамках настоящего Договора Правообладатель предоставляет Партнеру неисключительное право именоваться «Официальным Партнером BPlan».
2.2. Стороны договорились о том, что по настоящему Договору Партнер является

Дилер
(указать: агентом, консультантом, дилером)

В случае изменения вида партнерства Стороны заключают новый договор о партнерстве.

2.3. Правообладатель в течение срока действия настоящего Договора осуществляет поставку Партнеру дистрибутивов ПП и сопутствующей документации, а также справочной и рекламной информации или демонстрационных версий ПП.

2.4. Партнер осуществляет поиск потенциальных покупателей и продажу ПП пользователям, а также оказывает услуги по настройке ПП.
3. общие положения

3.1 Для достижения целей настоящего Договора Стороны договорились:

3.1.1 Обмениваться имеющимися в их распоряжении информационными материалами, касающимися предмета Договора.
3.1.2 Налаживать деловые контакты с третьими лицами с целью распространения системы бюджетирования BPlan и информировать друг друга о результатах таких контактов.
3.2
В рамках настоящего Договора Стороны могут в дальнейшем заключить, в случае если Стороны сочтут это необходимым, отдельные договоры на выполнение НИР, поставки, подряда и т.п.

4. ПРАВА и ОБЯЗАННОСТИ ПАРТНЕРА
4.1 Партнер имеет право:
4.1.1 Принимать участие в семинарах и прочих учебных и методических мероприятиях, проводимых Правообладателем.

4.1.2 Получать информацию о ценах, сроках и других условиях распространения ПП.
4.1.3 Вносить предложения по модификации и развитию ПП.
4.2 Партнер не имеет права:

4.2.1 Модифицировать, перепроектировать, разбирать или декомпилировать ПП, а также применять любые технологические процессы, методы или приемы, либо предпринимать иные попытки к выяснению или извлечению исходных текстов программ и ключей для ПП.
4.2.2 Распространять ПП путем проката, сдачи внаем.
4.3 Партнер обязан:
4.3.1 Осуществлять действия в области маркетинга для продвижения ПП.
4.3.2 Включить ПП в свой прайс-лист.
4.3.3 Размещать информацию и ссылки на сайт Правообладателя на своем сайте.
4.3.4 Соблюдать авторские права на ПП и предпринимать все надлежащие меры для недопущения их нарушения по вине Партнера.

4.3.5 Информировать покупателей об авторских правах на приобретаемые ПП и об ответственности за их нарушение.

4.3.6 Осуществлять продажу ПП по ценам, не ниже цен, установленных Правообладателем для конечных пользователей.
4.3.7 Обучать пользователей и настраивать ПО.
4.3.8 Передавать Правообладателю не реже одного раза в три месяца отчет о продажах Партнером, в соответствии с Приложением № 2 (Отчет о продаже).

4.3.9 Сохранять коммерческую тайну, которая может быть известна Партнеру в связи с выполнением данного Договора.

К коммерческой тайне относится любая информация, которая:

1) при сообщении была явно охарактеризована как представляющая коммерческую тайну;

2) не является общедоступной и непосредственно связана с деятельностью Правообладателя;

3) представляет коммерческий интерес или дает конкурентные преимущества третьим лицам.

5. ПРАВА И Обязанности Правообладателя

5.1 Правообладатель предоставляет Партнеру партию ПП, в соответствии с его заказом, в полной комплектации, надлежащего качества, в необходимом количестве в течение 5 дней после получения оплаты заказа.

5.2 Правообладатель предоставляет рекламные материалы и демонстрационные версии ПП, производимые Правообладателем.
5.3 Правообладатель обеспечивает «горячую линию» поддержки пользователей – покупателей Партнера.

5.4 Правообладатель осуществляет бесплатную замену ПП в случае обнаружения брака по вине Правообладателя.

5.5 Правообладатель имеет право размещать информацию о Партнере на своем web-сервере. Координаты партнера могут публиковаться в рекламе Правообладателя в СМИ, если в этих рекламных материалах предусмотрено место для списка партнеров.

6. Стоимость и порядок расчетов

6.1 Партнер приобретает партии ПП у Правообладателя по специальной цене со скидкой в соответствии с выбранным статусом партнера (см. Условия сотрудничества. Приложение 1). По настоящему Договору скидка составляет _________ от цен конечных пользователей.
В случае изменения размера скидки Стороны заключают новый договор о партнерстве.

6.2 Оплата заказанной партии ПП Партнером осуществляется путем полной предоплаты.

6.3 Правообладатель оставляет за собой право изменения цен для конечных покупателей в одностороннем порядке, с извещением Партнера о данных изменениях в течение 10 дней с момента их изменения.

6.4 Все расчеты производятся в рублях.

7. Порядок поставки

7.1. Получение партии оплаченных ПП осуществляется Партнером на складе Правообладателя. По просьбе Партнера, ПП могут быть отгружены по указанному им адресу.

8. Ответственность сторон

8.1 За неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств по настоящему Договору стороны несут ответственность в соответствии с действующим законодательством РФ.

8.2 Правообладатель не несет ответственности за убытки, которые могут возникнуть у Партнера или конечных пользователей в результате использования или невозможности использования ПП.

8.3 Правообладатель не несет ответственности по обязательствам Партнера перед третьими лицами.
8.4 В случае нарушения Партнером авторских прав на ПП Партнер несет ответственность в соответствии с действующим законодательством РФ.

9. Основания для расторжения Договора

9.1 Стороны вправе расторгнуть договор в случае:

· обоюдного согласия сторон;

· неоднократных и преднамеренных нарушений одной из сторон своих обязательств;

· решения о прекращении производства ПП.

9.2 Сторона намеренная расторгнуть Договор, должна известить другую сторону за один месяц до предполагаемого срока расторжения договора.

9.3 В случае отсутствия продаж у Партнера в течение шести месяцев, Правообладатель вправе расторгнуть Договор в одностороннем порядке.

10. Срок действия Договора

10.1 Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания обеими сторонами и действует в течение одного года.

11. Дополнительные условия

11.1 В случае возникновения споров и разногласий Стороны приложат все усилия, чтобы устранить их путем переговоров. При невозможности решить спорные вопросы путем переговоров Стороны обращаются в арбитражный суд.

11.2 Стороны установили, что ответственными лицами, решающими все вопросы, связанные с обязательствами, принятыми по настоящему Договору, являются
со стороны Правообладателя: Генеральный  директор Босник Александра Александровна.
со стороны Партнера: _________________________________________________
11.3 Все изменения и дополнения к настоящему Договору совершаются в письменном виде, в двух экземплярах, по одному для каждой стороны, и являются неотъемлемой частью настоящего Договора.

12. Адреса и реквизиты сторон.

	Партнер:


	Правообладатель:

ООО «БиПлан ЭкоСофт»
ИНН 7722653435

КПП 772201001

Юридический адрес:  111024 Москва, Авиамоторная улица, д.30
Телефон: 8(495)681-89-63

Банковские реквизиты:
р/с 40702810900000001543
в ОАО КБ «Стройкредит»

г. Москва, БИК 044585718

К/с 30101810500000000718 в отделении № 2 Московского ГТУ Банка России

	Партнер:
Генеральный директор _______________
_______________________/_____________
              М.П.
	Правообладатель:

Генеральный директор ООО «БиПлан ЭкоСофт»
__________________ /Босник А.А./
                                                   М.П.                                                


Условия сотрудничества
ПРИЛОЖЕНИЕ 1
к Партнерскому договору № В___________/Д
от «____» __________ 200_ г.

	Статус партнера
	Скидки для партнеров

	Агент
	1. за продажу программного продукта партнер-агент получает 20 % от сделки 

	Дилер
	1. за продажу программного продукта партнер-дилер получает: 

· 25 % от продажи, в случае если в год совершает не менее пяти продаж 

· 35 % от продажи, в случае если в месяц партнер совершает не менее одной продажи в течение последнего квартала 

· 45 % от продажи, в случае если в квартал партнер совершает не менее пяти продаж за последние полгода 

2. за обучение клиента и прочую поддержку – 100 % 

 


	Партнер:
Генеральный директор ________________
_______________________/______________
              М.П.
	Правообладатель:

Генеральный директор ООО «БиПлан ЭкоСофт»
__________________ /Босник А.А./
                                                   М.П.                                                


.

Отчет о продажах BPlan за период

с «___» ______________ по «___» ______________ 200_г.

ПРИЛОЖЕНИЕ 2
к Партнерскому договору № В___________/Д
от «_______» ____________ 200_ г.

I. Информация о заключенных сделках за квартал:

	Информация о комплекте BPlan
	Информация о покупателе
	Как вы вышли на данного клиента

	Номер версии, число мест
	Рег. Номер 
	Сумма, дол. США
	Сумма, руб.
	Полное наименование организации
	Сфера деятельности 
	Адрес, контактное лицо
	Величина компании 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


II. Перечень мероприятий по продвижению BPlan (реклама, публикации, выставки, почтовая рассылка, прямой телемаркетинг и др.).

III. Предложения, замечания, пожелания по сотрудничеству.
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